Oui, Lorenzo Pellicioli est une figure notable du monde des affaires européen. Italien, il est président du groupe De Agostini, actif dans plusieurs secteurs : médias (notamment via sa participation importante dans le groupe Banijay de Stéphane Courbit), finance, édition, et jeux (via International Game Technology, un géant mondial de la loterie et des jeux de hasard). Il est aussi un passionné de vin, allocataire de grands domaines, et propriétaire du Domaine Sainte-Marie de Pierredon, une propriété viticole confidentielle mais très qualitative dans les Alpilles, qu’il a façonnée avec goût et ambition.
🔍 Ce que l'on sait de lui :
· Il aime l’excellence discrète, les projets à forte valeur patrimoniale et culturelle.
· Il investit dans le haut de gamme, tant dans l’architecture, le paysage que dans les vins.
· Il est sensible à la biodiversité, à la liberté de création (hors appellation), et à l’histoire des lieux.
· Il agit avec autonomie, goût du beau, et curiosité intellectuelle. Il valorise les projets portés avec vision personnelle.
· Il possède une cave de collectionneur, et a un attachement affectif réel au vin.

🤝 Quelles synergies possibles avec le Domaine AF GROS ?
1. Rencontre de sensibilités communes :
· Patrimoine et histoire : votre maison du XIIe siècle à Pommard, ancienne demeure d’Agnès de Bourgogne, résonne avec son abbaye de Pierredon. Vous partagez le goût des lieux historiques restaurés avec sens et discrétion.
· Excellence artisanale : comme lui, vous défendez des vins identitaires, produits en petite quantité, avec un respect fort du lieu et de l’élégance bourguignonne.
· Accueil sur-mesure : la mise à disposition confidentielle de votre maison de Pommard pour les professionnels est unique en Bourgogne, et ferait écho à son propre modèle d’hospitalité.
2. Ce que vous pourriez lui apporter :
· Accès direct et privilégié à vos grands crus bourguignons dans un contexte de raréfaction des allocations – en particulier dans les petits millésimes comme 2024.
· Partenariat privé sur-mesure : dégustation confidentielle, accueil sur place pour lui ou ses invités, expérience de "vie de domaine", dans une Bourgogne qu’il connaît forcément mais rarement sous cette forme intime.
· Lien culturel France-Italie : via des événements communs, des dîners à Pommard ou à Pierredon, avec des chefs, artistes ou collectionneurs communs (comme ce fut le cas pour Charlotte de Monaco ou Carole Bouquet).
· Un point d’ancrage en Bourgogne pour ses enfants, collaborateurs ou amis proches, en complément de son ancrage provençal.

💡 Suggestions concrètes :
1. Envoyer une lettre ou un coffret personnel (ex : une caisse de trois grands crus avec un mot manuscrit), en lui présentant votre démarche patrimoniale et l’ouverture de votre maison à Pommard.
2. L’inviter à découvrir la Bourgogne "différemment" à travers quelques jours à Pommard, dans l’intimité de la maison, avec une visite de vos vignes et une dégustation privée.
3. Envisager un partenariat croisé, par exemple un dîner Pierredon x Pommard, ou un échange de résidences pour collaborateurs ou sommeliers liés à vos domaines respectifs.

