Création d’un wine club
Memo du 03/06/2020
Qui :
Quelques beaux Domaines sélectionnés sur des critères stricts 
-Niveau qualitatif haut de gamme- des noms
-Selon leurs choix environnementaux
-Uniquement des structures familiales
- membres fondateurs avec + de droits que les autres
Attention il est impératif de limiter le nombre de domaines « fondateurs » pour en faire un club élitiste et non pas un web retailer comme il y en a beaucoup. Il faut aussi limiter le nombre de membres par pays. Numerus closus.
Quoi :
Membership benefit
 Attention ! Offre packagée exclusivement pour éviter une comparaison des prix avec Wine searcher
-Le membership est décliné par niveau de l’entrée de gamme au prestige en fonction du montant de la cotisation
Le membre peut choisir son adhesion avec un choix de membership « produits » https://chwinery.com/wine-club/overview#membership-types  exemple « red membership », « white membership », « sweet », ou « variety ».
-En fonction de son choix, il reçoit un choix de bouteilles annuel, saisonnier, allocataire, etc
-Tour and tasting proposés à prix réduits pour les membres : il est important que les domaines partenaires proposent aux membres des visites du sol au vin (voir notre exemple) qui vont de l’expérience viticole jusqu’à la cave. (ex domaine AF GROS/ Domaine de la courtade/ Ridley Scott) 
-Invitations ou accès privilégiés aux évènements organisés par les domaines partenaires : dégustations/portes ouvertes/ évènementiel/
-Possibilité de tasting gratuit/ dégustations sur futs selon le niveau de membership
-Accès à la base de données de dégustations de graduelle en fonction du membership
-Accès à des dégustations vidéos de trendsetters 
https://nockingpointwines.com/tastemakers-club/
-Accès a un service de conseil personnalisé sur zoom disponible comme un magasin de : heure x à heure y certains jours. Un vendeur y délivrera conseils d’achats pour les vins des domaines partenaires (prix à définir)
-Chaque année, invitation des membres à une soirée de charité pour vente aux enchères au bénéfice d’une œuvre caritative
-Option de stockage de caves pour les clients qui le souhaitent chez Pool
Création possible d’une revue annuelle (magasine) sur les domaines membres (reportages) sur le modèle de la revue Hermès pour les clients haut de gamme. 
Comment :
-Abonnement mensuel, trimestriel ou annuel
-Possibilité d’achat en cours d’année via le magasin privé online via zoom reservé aux membres- règlement par CB
-Structure logistique porteuse a définir voir Alix












