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Nous avons travaillé avec 
LUC CORPORATION = 110 cartons /an  en moyenne toutes appellations confondues 

(et la dernière année  sept 2006 pour françois parent + et Anne-Françoise soit 200 cartons pour un budget de 32 000 euros /   et ce par l'intermédiaire de la maison SAKAGUCHI basée à Sartrouville qui achetait en suspension de taxe pour le compte de LUC

Notre dernière vente remonte à septembre 2006  - puis La maison SAKAGUCHI n'a pas recommandé malgré nos envois de tarifs anuels 

TOMEN =   350 cartons environ par an toutes différentes appellations confondues - client régulier  toujours actuel sous le nom de TOYOTA TSUCHO- mais dont les quantités ont baissé  100 caisses environ maintenant 

Achat en supension de taxe par l'intermédiaire de leur bureau sur PARIS

La dernière commande   

ENOTECA …PAR DIVA ….( habituellement  250 cartons / mais l’an passé sur les 2000, ENOTECA n’a pris que quelques cartons de grands crus et annulé tout le reste de sa commande ; et nous n’avons plus eu de  commande  en 2001 - avons envoyé des échantillons en 2002 puis en 2003 sans résultat - plus de nouvelles

SENSHO  = 110 cartons envoyés avec les vins du millésime 2001 sur différentes appellations

SAKAZ   = environ 20 cartons par an-  puis plus de nouvelles et pas d'achat depuis juillet 2003

MT VINS / maison de Bordeaux a achèté  pour SISHEIDO  environ 100 cartons par an  pendant plusieurs années puis plus rien /  MT VINS achetait en partenariat avec l'agence PION -LE MEILLEUR DU VIN de BEAUNE

MOTTOX  = nous avons vendu  quelques Vosne et Richebourg millésime 1997  soit au total 12 cartons en mai 2000, puis Quelques 1999 en septembre 2001 sur 115 cartons

Nous avons fait de nouvelles offres. Mais il nous a été répondu que nos vins étaient trop haut de gamme pour la distribution de la maison MOTTOX 

INFINI  = nous avons travaillé jusqu’au millésime 1999 avec environ 140 cartons pour AFGROS , puis 20 CAISSES sur les 2000

Stop de la distribution après

SMILE CORPORATION  = a acheté des vins du millésime 2004  (120 vosne +240 pommard 1er cru pezerolles+600 bourgogne+360 savigny soit  plus de 100 caisses 

pour 20 000 euros

KOH ITTEN  a acheté 

-en septembre 2005  60 caisses Anne-Françoise et 60 caisses chez françois pour un budget total de 18 00 euros 

-puis novembre 2005 échantillons divers

-puis  septembre 2006 40 caisses chez Anne-Françoise et 20 caisses chez françois pour un budget de 6700 euros    

- octobre 2007   60 caisses  120 vosne clos fontaine 05+ 240 beaune 1er cru 2002 +240 hautes cotes 2004 et 120 hautes cotes 2002

 240 bourgogne 2004 et 120 bourgogne 2002 -

-octobre 2008 chez af gros 60 caisses  : 300 bourgogne 06  et 300 hautes cotes  05  pour un budget de 8000 euros 

Dernière commande 

Puis plus rien

Relancé jusqu'en février 2009  divers offres

KOTO  a acheté  en 2008  des 2002-2004-2001 SOIT 50 CARTONS pour 8000 euros en 2008 -  puis plus rien

TAO SHOJI /valor  suite à test sur offre en avril 2008

- A acheté juin 2008 =  48 Richebourg 03 + 72 vosne réas 2005 + 120 hautes cotes 2005 + 60 vosne maisieres 05 pour 9348 euros

- A acheté decembre 2008 =  12 echezeaux 06 + 240 hautes cotes 2005 pour 2880 euros

· A acheté juillet 2009 =  420 bourgogne 06 + 120 savigny 2002+ 60 pommard pezerolles 05 + 120 vosne reas 05+120 vosne 2006+120 chambolle 05+240 hautes cotes 2005 pour un budget de 18200 euros

· Plus de nouvelles depuis cet enlèvement

*******

ET pour FRANCOIS PARENT 

LUC CORPORATION = 110 cartons au total  sur les 2001 avec différentes appellations

Mais rien depuis 2006

HATTA = François a vendu  beaucoup de  vieux vins domaine JEAN GROS - Budget de 100 000 euros  puis  stop - aucune  commandes sur les vins de François, malgré plusieurs offres de notre part.

SAKAZ   = environ 20 cartons par an -  mais rien depuis 2003

INFINI  = nous avons travaillé jusqu’au millésime 1999 avec environ 50 cartons pour François  -Rien sur les 2000 ni depuis

ENOTECA …PAR DIVA….( habituellement  100 à 150 cartons  / les derniers enlèvements étant sur les vins du millésime 1999 - mais l’an passé sur les 2000, ENOTECA avait réservé 320 cartons et il a tout annulé. Donc François n’a rien expédié par ENOTECA sur les 2000

; et nous n’avons pas de commande actuellement sur les 2001) - 

KOH ITTEN  a acheté en 2006 et 2007  des crémants 240 cols pour un budget de 3000 euros - rien depuis 

SMILE CORPORATION  = a acheté en 2008   des vins du millésime 2004  (600 bourgogne + 240 monthelie 1er cru  + 240 volnay 1er cru + 240 pommard 1er cru rugiens + 240 chambolle musigny 2003 / total de 130 cases pour un budget de 27900 euros

KOTO  a acheté  en 2008  suite à test sur offre que nous avons réalisé sur TOKYO ET OSAKA   - VENTE DE 35 CARTONS= 360 bourgogne 2002+ 60 monthelie 1er cru 2004

Puis en aout 2009 = 600 BOURGOGNE 06   

TAO SHOJI  =  VALOR suite à test sur offre en avril 2008  

François est entré en contact avec  SUNTORY  à PARIS– Dans le passé le domaine PARENT avait travaillé avec SUNTORY par l’intermédiaire de courtiers bourguignons  qui assuraient et continuent d’ailleurs d’assurer la sélection de leurs vins de Bourgogne.

Il a été répondu que la situation actuelle est trop difficile pour prendre de nouveaux fournisseurs
