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Bonjour Yasuko,



Quel plaisir d’avoir des nouvelles !   Nous avons bien sûr transmis à Pascal et à Marcel aussi le petit mot.

Voici quelques photos des vendanges 2003 ainsi que le carnet de cave de l’histoire de ce millésime !

Dommage que vous n’étiez plus là….. des vendanges en Août, il faut remonter à 1492 et 1893 pour en trouver en Bourgogne.



Effectivement Harumi a bien compris et nous souhaitons vendre un peu plus sur la japon (mais pas forcément des grosses quantités. Nous recherchons plusieurs maisons complémentaires qui ne se gêneraient pas en distribution.

En fait nous travaillons  sur le Domaine Anne-Françoise GROS  avec

LUC CORPORATION = 110 cartons au total  sur les 2001 avec différentes appellations

TOMEN =   350 cartons environ par an sur différentes appellations 

ENOTECA …PAR DIVA ….( habituellement  250 cartons / mais l’an passé sur les 2000, ENOTECA n’a pris que quelques cartons de grands crus et annulé tout le reste de sa commande ; et nous n’avons pas de commande actuellement sur les 2001)

SENSHO  = 110 cartons qui partent prochainement sur les 2001 avec différentes appellations

SAKAZ   = environ 20 cartons par an

MT VINS / maison de Bordeausx achète  pour SISHEIDO  environ 100 cartons par an 

MOTTOX  = nous avons vendu  quelques Vosne et Richebourg millésime 1997  soit au total 12 cartons en mai 2000, puis Quelques 1999 en septembre 2001 sur 115 cartons

Nous avons fait de nouvelles offres. Mais il nous a été répondu que nos vins étaient trop haut de gamme pour la distribution de la maison MOTTOX 

INFINI  = nous avons travaillé jusqu’au millésime 1999 avec environ 140 cartons pour AFGROS , puis 20 CAISSES sur les 2000

*******

ET pour FRANCOIS PARENT 

LUC CORPORATION = 110 cartons au total  sur les 2001 avec différentes appellations

Tomen  ne souhaite pas introduire un nouveau nom actuellement. Il a fait un essai sur quelques vins il y a deux ans avec environ 100 Cartons au total et leur agent Monsieur Patrick Saulnier Blache nous explique que la situation est difficile . Ils étudient

HATTA = François a vendu des vieux vins domaine JEAN GROS, mais pour le moment nous n’avons pas eu d’autre commandes sur les vins de François, malgré plusieurs offres de notre part.

SAKAZ   = environ 20 cartons par an

INFINI  = nous avons travaillé jusqu’au millésime 1999 avec environ 50 cartons pour François 

Rien sur les 2000

ENOTECA …PAR DIVA….( habituellement  100 à 150 cartons  / les derniers enlèvements étant sur les vins du millésime 1999 - mais l’an passé sur les 2000, ENOTECA avait réservé 320 cartons et il a tout annulé. Donc François n’a rien expédié par ENOTECA sur les 2000

; et nous n’avons pas de commande actuellement sur les 2001)

François est entré en contact avec  SUNTORY  à PARIS– Dans le passé le domaine PARENT avait travaillé avec SUNTORY par l’intermédiaire de courtiers bourguignons  qui assuraient et continuent d’ailleurs d’assurer la sélection de leurs vins de Bourgogne.

Il a été répondu que la situation actuelle est trop difficile pour prendre de nouveaux fournisseurs.

En résumé nous recherchons tout de même un complément de distribution sur la gamme Anne-Françoise GROS et il faut  consolider la distribution François PARENT.

Au point de vue commercial, nous avons depuis 2 ans traduit nos sites en japonais- ce qui peut s’avérer précieux et utile pour nos distributeurs.

Nous proposons toujours à nos clients de mettre une plaquette dans les cartons commandés et cette documentation peut s’offrir à des clients ou dans les magasins pour aider les vendeurs  

Peut-être devons nous faire traduire nos carnets de cave en langue japonaise ?.   

Toute suggestion est la bienvenue et vous avez sans doute une très bonne vue du marché et de la distribution japonaise. Que pouvez-vous nous conseiller ?

Avec notre bon souvenir et amicales salutations




François et Anne-Françoise

