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Bonjour,

Pour faire suite à mon courrier de juillet passé, puis notre rencontre fin de l'automne,   je vous confirme mon intention de reprendre  en partie ma distribution   sur quelques  uns des états aux USA.

En effet, je vous avais donné  sur un document   daté  du 10 janvier 2005 la possibilité de vendre

· pour françois  :  sur  la totalité des états  

· pour Anne-Françoise GROS sur tous les états sauf CALIFORNIE COLORADO et FLORIDE

dans la mesure où les objectifs de volume qui vous ont été donnés étaient suivis

Le 11 juillet  dernier, je vous ai signalé que nos objectifs en terme de volume et de suivi des millésimes n'avait pas été atteint  et que la distribution  n'était pas satisfaisante.

Nos vins  ne semblaient pas présentés  régulièrement à la presse  et j'ai eu peu d'échos des coupures ou commentaires parus (arguments qui semblent nécessaires  pour appuyer  la distribution aux USA)

Vous avez commandé un quota de vins sur les  2005  , mais pratiquement pas de 2004.

Nous nous sommes rencontrés fin de l'été  dernier après un premier  échange de courrier où je vous exprimais ma réserve sur ce marché amériain,  et vous nous avez demandé un effort en terme de prix ou en volume d'échantillons pour vendre les 2004

Vous avez acheté a nouveau des 2005 en automne, (et je constate pas de 2004)

Vous m'avez transmis au mois de décembre une prévision d'achat sur 2006 mais nous n'avons pas eu de commande ferme ni de calendrier d'expédition 

Je constate que  nos domaines ne correspondent pas réellement   à votre structure en terme de distribution ou de marketing.

 Nous savons que vous êtes une société relativement récente et que vous avez petit a petit  gagné de nouveaux états.

Cependant, nous voulons dynamiser notre marché et il faut que nous fassions une répartition  de notre distribution  afin d'être les uns et les autres plus performants

Nous voulons retravailler entre autre  sur New York  (territoire qui ne nécessite d' exclusivité ) et  sur  les états suivants

Nous avons choisi de toujours travailler en transparence  et en symbiose avec nos distributeurs afin d'appuyer les stratégies communes

Nous voulions vous tenir  informés de ce projet  qui doit se concrétiser  dans quelques semaines

En fait nous devons revoir ensemble  les territoires que couvre  actuellement  CELLAR DOOR , et ceux où nos vins ont été présentés. 

Nous étudierons avec vous comment nous pouvons continuer notre travail en se répartissant les zones géographiques

Avec l'assurance de nos cordiales salutations

Anne-Françoise PARENT-GROS

